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文圖｜呂政璋 愛買商品鑑生鮮組﹫發經理

奧運正式開始不到 1 年的倒數，

此刻正帶動北京地區的發展，趨使中

國的經濟大成長，許多的國家正積極

與中國合作，或是將產品導入中國，

行銷於大中華地區。至於台灣優質水

果在華北市場能否被更多消費者適

應，並長期選購，則有賴奧運的臨門

一腳。

「台灣水果有望成為明年北京奧

運的指定水果。台商北京春林公司總

經理呂政祐表示，台灣的芒果、芭

樂、楊桃、鳳梨已通過『奧運水果』第一

階段甄選，9 月將進行第二階段評審；如

過關，則進入今年底第三階段的徵選。呂

政祐並指出，台灣水果在奧運水果徵選

中，面臨泰國水果的積極競爭，感受壓力

大，…。」上述報導是台商於 8 月 23 日

在北京召開「2008 奧運在北京、水果看

台灣」記者會相關報導。

自大陸 2005 年對多種台灣水果實施

零關稅及快速通關等優惠政策以來，台灣

水果在大陸的銷售不斷擴大，目前業者已

在大華北地區建立行銷據點，如北京君太

百貨、新發地批發市場、太平洋 SOGO

百貨等。數據顯示，2005 年大華北地區

的台灣水果銷售量呈現井噴式的成長，

2006 年則小幅穩定的成長，驚人的業績

在市場上一度形成話題。

隨著 2008 年奧運在北京舉行的盛

事，各國水果相繼進入華北市場爭取奧運

的商機，尤其是泰國及東南亞國協的國

家，對於水果的進入北京及華北市場更是

積極。泰國首先與中國展開了零關稅的互

惠優惠，進而拓展到其他東南亞國協國

家；日本方面則希望在 WTO 貿易互惠原

則之下，加強日本農產品行銷大華北地

區，創造更多的農產品出口通路；而台灣

水果若能順利搭載奧運光環，進軍大陸，

可望再為業績打上一劑強心針。

台灣水果行銷中國概況

明末清初，就有官員將台灣水果帶入

中國，流通於華南一帶。清道光 8 年

(1898 年) 經朝廷官員將麻豆文旦攜回中國

獻給皇帝食用，因而有下面的傳誦：「自

從文旦出買郎、百果稱臣拜下風、到處馳

名風味好、光榮載譽獻帝王」；又日據時

代，日本人大力發展台灣的農業，建構台

灣的農業技術，提升農產品的品質；民國

60 - 70 年代，台灣農業發展達到頂峰，大

量的優良農產品輸出他國，賺取大額外

筆者在「2008 奧運在北京﹞水果看台灣」記者會糖宣傳促

銷台灣水果
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匯，博得「香蕉王國」、「鳳梨王國」等

美名。

中國自 2005 年 4 月正式開放台灣水

果進口之後，優質的台灣水果在當地獲得

廣大的迴響，形成消費熱潮與流行指標。

同年 8 月，中國給予台灣水果零關稅優惠

措施，更為台灣水果增添競爭力。整體而

言，台灣水果行銷中國大致可以分成下列

階段：

1. 非正式通關 (2004 年以前)

早期香港市場不需繁複的檢疫作業，

屬於完全開放的自由市場。此階段的台灣

a. 由台灣青松果菜生產合作社集貨出口北京

貨櫃到批發市場

台灣水果於 2007 年 8 月 23 日到北京批發市場卸貨情形

b. 台灣水果從貨櫃上卸貨的情形

c. 台南楠西的楊桃 d. 屏東長治的木瓜

e. 高雄燕巢的芭樂 f. 台南玉井的芒果
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水果銷往中國隃大多經由香港隃再以陸鯈

方式轉鯈到華南一帶隃特別是廣州的浬水

市場及後期的江南市場。

2. 正式特准通關 (2004 年)

中國早期農產品進口均需經申請、批

准隃手續極為不便。2004 年隃北京的業

者取得第一批由天津進口的批文隃台灣水

果正式通關進入天津、北京市場。當年鯈

批登陸的台灣柳丁總量占了台灣該年度柳

丁出口量的 9 成。

3. 正式開放，正式通關 (2005 年)

2005 年 4 月由台商 (北京春林) 所

舉鍶的台灣水果品嚐記者會上隃中國官

員宣布開放台灣水果進口中國隃吸引來

自香港、澳門、台灣、中國、日本、新

加坡等地共超鯈 100 家媒體的採訪與報

導隃掀起一陣台灣水果熱潮隃帶動台灣

農產品交易。

4. 開放台灣水果零關稅進口 (2005)

2005 年 7 月隃大陸宣布對台灣落實

15 種水果零關稅後隃不只帶動台灣水果的

出口量隃也適時拉抬台灣水果價格。當

年隃台灣水果輸往中國金鯈占農產品出

口總鯈的 11％隃排名第三隃第一為日本

(36％)隃第二為香港 (14％)。

2008奧運在北京

2008 奧鯈進入倒數階段隃北京已成為

各大媒體矚目的焦點隃將吸引無數的遊客

前去觀賞各種賽事。北京有固定人口

3,000 萬人左右隃流動人口 3,000 萬隃鯈再

加上奧鯈觀光人潮隃估鯈會有 7,000 萬人

口隃屆時對農產品的需求量將大幅上揚隃

可望帶來鉅鯈的商機。 (續)




